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CALZATURE PER BRAND RINOMATI. L'operazione, con Einint, potra salire fino a 5 milioni: obiettivo raddoppio dei ricavi

Nice Footwear, minibond da 3 milioni

«Internazionalizzazione, sviluppo

Alberto Tonello

“Nice Footwear” esce dal lock-
down rilanciando e scommet-
tendo sul futuro. La societa
vicentina specializzata nello
sviluppo, produzione e com-
mercializzazione di scarpe
sneakers e per il tempo libe-
ro, legate a rinomati brand
della moda, ha emesso una
prima tranche di minibond
da 3 milioni che prevede la
possibilita di ampliarne l'ou-
tstanding fino ad un massi-
mo di 5 milioni. Il lead inve-
stor & Hinint sgr che, nono-
stante la situazione da pande-
mia, ha creduto nella capaci-
ta imprenditoriale del giova-
ne e altamente specializzato
management vicentino, in
grado di garanlire all’azien-
da forti crescite con un piano
disviluppo chela porterain 5
anni a raddoppiare gli attuali
ricavi, fino a oltre 34 milioni.

Soddisfatto il ceo Bruno
Conterno: «Quello che & suc-
cesso negli ultimi 4-5 mesi &
stato molto grave ma non
posso credere che una crisi
come quella del virus possa
piegare un tessuto economi-
co e creativo come quello ve-
neto. Non possiamo abbatter-
ci, siamo un territorio d’eccel-
lenza, la resilienza ce 'abbia-
mo nel sangue. Sono certo
che ci sara un futuro roseo a
breve e noi vogliamo esserne
protagonisti. Questo ¢ il sen-
so profondo dell'operazione
del minibond vogliamo guar-
dare al futuro con entusia-
smo. L'operazione finanzia-
ria potenziera tre differenti
driver: I'internazionalizzazio-
ne, gli investimenti in ricerca
e sviluppo tecnologico e I'in-
nalzamento del livello di
brand dei clienti che voglia-

tecnologico e livello pitalto di brand»

mo servire. Contiamo di acce-
lerare i tre percorsi che erano
giastati intrapresi e cifa mol-
to piacere che l'investor ab-
bia creduto in noi senza esita-
zione». Il prestito senior un-
secured avra una durata di 6
anni, con un tasso fisso del
4,375% e rimborso amorti-
zing a partire dal terzo anno.

Conterno con un manage-
ment team di comprovata
esperienza (Francesco Torre-

san quale coo, Angelo Sinico
cfo e Andrea Pellizzari consu-
lente indipendente), ha po-
tenziato il modello di busi-
ness tradizionalmente legato
alla progettazione e commer-
cializzazione di calzature con
marchi propri ein licenza, in-
troducendo T'attivita di idea-
zione e sviluppo di collezioni
per brand gia noti nel merca-
to calzaturiero mondiale.
Una scelta vincente, che ha
portato la societa a un indice
di crescita Cagr dei ricavi al
38,5% nel triennio 2017-19,
e un ebitda (redditivita) pas-
sato dal +5,8% del 2017 al
+7,5% nel 2019. Accanto allo
storico marchio di proprieta
Kronos sono state introdotte
le produzionidi calzature per
marchi in licenza quali Elles-
se, Avirex, Conte of Florence,
oltre a contratti di sviluppo e
produzione conto terzi per
marchi riconosciuti a livello
internazionale. Con proprie
sedi a Milano (via Montena-
poleone), Vicenza e Hong
Kong, Nice Footwear control-
lail100% dellafiliera, dall’ac-
quisto delle materie fino alla
consegna del prodotto finito,
con coordinamento del pro-
cesso e supervisione della
merce tramite la controllata
Nice Footwear Asia. e
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